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EXECUTIVE SUMMARY 

 

    Nama Bisnis  : BERKALA (Bersih Karpet & Lantai) 

    Alamat         : Jl. Marina Raya 7, RT.6/RW.2, Kamal Muara, Kec.    

        Penjaringan,  Kota Jkt Utara, Daerah Khusus Ibukota  

        Jakarta 14470. 

     Kontak       : 081398692517 

 Berkala adalah suatu usaha yang menyediakan jasa pembersihan yang mana 

berfokus untuk membersihkan karpet dan lantai bangunan. Berkala bertanggung 

jawab untuk membersihkan dan merawat segala jenis karpet berbahan dasar pada 

umumnya seperti; polypropylene, nilon, katun, wol, vinyl, sutra, sisal, permadani, 

dan bulu rasfur. Berkala juga bertanggung jawab untuk membersihkan dan 

merawat segala jenis lantai yang berbahan dasar pada umumnya seperti; plester, 

marmer, vinyl, ubin, kayu, granit, dan karpet. 
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