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EXECUTIVE SUMMARY 

 

Pada zaman sekarang banyak orang merubah gaya hidup dalam keseharian 

menginginkan seluruhnya serba praktis maupun dalam segi apa saja, terutama 

dalam kepedulian kebersihan manusia mulai meningkat karena jika suatu tempat 

tinggal merasa tidak nyaman itu dikarenakan kegiatan pembersihan tempat tinggal 

tersebut maupun tempat bekerja tidak berjalan dengan baik, karena perlu suatu jasa 

dalam bidang kebersihan yang bisa memberikan jasa yang terbaik dan berkualitas 

maka dari itu harus adanya suatu perusahaan yang menyediakan jasa pembersihan 

tempat tinggal maupun tempat bekerja. 

Berdasarkan siklus gaya hidup yang berubah dengan metode serba praktis CV. 

GARSIH adalah suatu perusahaan yang bergerak di bidang kebersihan hadir di 

kabupaten. Subang untuk memberikan solusi kepada masyarakat agar tidak usaha 

lagi kesulitan dalam menyelesaikan kebersihan dengan penawaran berbagai macam 

jenis jasa yang di tawarkan yaitu sebagai berikut: 

  Cleaning kos-kosan Daily  

  Cleaning Kos-kosan Weekly 

  Cleaning Apartemen Daily  

  Cleaning Apartemen Weekly  

  Cleaning Rumahan Daily 

  Cleaning Rumahan Weekly 

  Kontrak Kantoran Minimal 1 Tahun 
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Dengan jenis penawaran jasa yang ditawarkan terbagi menjadi beberapa bagian 

dalam pembersihan tersebut untuk kos-kosan, apartemen, dan rumahan itu 

memiliki 2 metode pembayaran salah satunya adalah daily dimana konsumen 

hanya membayar 1 kali pembersihan sedangkan weekly CV. GARSIH 

menawarkan package ini dengan harga yang lebih murah, minimal penggunaan 

jasa 1 minggu hanya membayar 1 kali saja, dalam perusahaan ini membutuhkan 

biaya Rp. 340.020.000 juta biaya ini tidak terlalu besar karena keuntungan yang 

didapatkan cukup besar yaitu Rp, 26.718.500 ini adalah pendapatan tahun perama 

sedangkan pada tahun ke 2   CV. GARSIH sudah bisa di katakana  balik modal. 
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